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作者介绍:

张桓蜂蜜的创始人，商道的创始人，女性商业风险投资家，已经投资了许多著名的品牌，如著名产品胡桃李，奈瑞尔，少年商学院，经典医学课程，徐冠，唐宁书店。杨永鹏著名营销人员，商道合伙人，奈瑞尔等公司的营销顾问和御抄。

内容介绍：

在2017年和2018年，新零售成为了非凡的新商业品种。随着互联网红利的消散，实体经济又恢复了。越来越多的企业家开始加入新零售浪潮，开启了拥抱新零售的新时代。在互联网电子商务的冲击下，在国内实体零售行业动荡的时刻，名优产品已经成为现象级的存在。创意的优势如何在人群中脱颖而出，其快速增长的推动力是什么？本书使用101种著名产品的新零售详细信息，包括商店，产品，成本，商业模式，供应链，大数据，新媒体等，为读者打开了上述问题的答案。 “名创优品的101个新零售细节”可以帮助读者绕开高成本，零散的信息，彻底了解名牌产品和了解新零售。无论您是餐馆，服装和百货商店等各种零售行业的企业家，投资者，电子商务或从业人员，您都可以在本书中收获一系列新的零售业务逻辑和算法，并找到适合您的行业。入口点。

目录介绍：

第 一篇 到底什么是新零售

第 一章 新零售的本质 // 3

01 马云和刘强东对新零售看法的分歧 // 4

02 无人货架能否等同于新零售 // 6

03 新零售的核心是什么 // 8

第二章 哪些新零售品牌值得学习 // 12

04 共享充电宝为什么会一地鸡毛 // 12

05 如何看待网易严选 // 15

06 盒马鲜生有未来吗 // 17

07 小米之家如何做到坪效27 万元/ 年 // 21

08 名创优品为什么突然就火了 // 24

09 名创优品有哪几点值得传统企业学习 // 26

10 新零售前沿品牌的共性 // 30

第二篇 名创优品的新零售实践

第三章 一切以用户价值为依归 // 35

11 名创优品的品牌名是怎么来的 // 36

12 名创优品为什么要做“亲民版的无印良品” // 38

13 名创优品为何早期定位为“日本设计师品牌” // 40

14 “零容忍”态度：质量出现问题，供应商将被永久

列入黑名单 // 42

15 名创优品做自主品牌的原因是什么 // 45

16 名创优品的核心设计原则是什么 // 47

17 每年进店购买人次达20 亿，名创优品的

“袋子”有何妙用 // 49

18 为何单价10 元的眼线笔能卖出1 亿支 // 51

19 名创优品“打劫”大牌香水，野心如何优雅 // 55

20 “爆品制造机”的名创优品，究竟如何选品 // 57

21 供应商如果有好的产品，如何与名创优品合作 // 60

22 10 万个SKU，业绩3 亿元/ 年;3 000 多个SKU，

业绩15 亿元/ 年 // 62

23 为何名创优品的矿泉水可以每年狂销6 000 万瓶 // 64

24 线下实体店如何做到“千店千面” // 66

25 为什么名创优品的加价率那么低 // 68

26 以线下实体零售为主的企业，做电商平台有哪些好处 // 71

27 名创优品与屈臣氏不同购物体验背后的商业逻辑有何区别 // 73

28 名创优品如何做到一切以用户价值为依归 // 76

29 名创优品对用户价值公式的实践能给零售企业带来

什么启发 // 78

第四章 做新零售，成也供应链，败也供应链 // 83

30 名创优品的产品颜值那么高，到底请了多少设计师 // 84

31 只有几家门店的时候，如何搞定供应商 // 86

32 为什么采用从工厂到门店的直采模式 // 89

33 为何要“每周上新品” // 91

34 订货时，应看重商品周转率还是利润率 // 92

35 为何名创优品能做到15 天的超短账期 // 94

36 名创优品挑选供应商的评估机制是怎样的 // 97

37 全球领先的物流商为何愿意与名创优品共建物流仓 // 98

38 怎么做到零库存 // 100

第五章 大数据让新零售更智慧 // 103

39 名创优品的大数据系统是谁开发的 // 104

40 名创优品大数据系统的建设和推行，克服了哪些困难 // 105

41 一年进店消费人次达数十亿，会员管理系统怎么做 // 106

42 大数据在企业运营中发挥了怎样的作用 // 107

43 名创优品为何做自营电商 // 110

第六章 把品牌做成消费者的梦想 // 113

44 名创优品到底是日本品牌还是中国品牌 // 113

45 名创优品每年的广告支出是多少 // 114

46 2 000 多万粉丝的微信公众号是怎么建起来的 // 115

47 叶国富如何打造自己的企业家IP // 116

48 名创优品真的请了鹿晗做代言吗 // 117

49 名创优品如何激励自己的加盟商 // 118

第七章 先成就他人，再成就自己 // 120

50 天天分钱机制是如何制定出来的 // 120

51 名创优品采用的是加盟模式吗 // 123

52 是什么吸引投资人愿意投资名创优品 // 125

53 如何选择合作伙伴 // 127

54 投资名创优品的门槛高吗 // 129

55 开多大的店能确保盈利 // 130

56 投资一家名创优品门店，多久才能回本 // 130

57 在哪一级市场开店都能赚钱吗 // 131

58 为何只进核心商圈，而不开街边店 // 132

59 7 天怎么装修完一家店 // 133

第八章 零售就是细节，细节是魔鬼，也是天使 // 135

60 第 一家门店是怎么开起来的 // 135

61 为什么要延长MVP 测试期 // 136

62 在测试期，名创优品克服了哪些意想不到的困难 // 137

63 测试期负责人主要关注什么经营指标 // 139

64 为何顾客一进店，店员就主动递购物篮 // 140

65 货架的高度有何秘密 // 141

66 22 秒就能完成一次收银吗 // 142

67 为何将收银台设置在门口 // 143

第九章 牢牢盯住用户，把产品做到极致，对手自然会落败 // 145

68 为何不以促销为营销的主要手段 // 145

69 产品滞销了怎么办 // 148

70 为啥不设导购 // 149

71 优化陈列对销售额有多大提升 // 150

72 怎么订货 // 151

73 只有5 ~ 6 个人，怎么管好一家店 // 152

74 如何激励店长和店员 // 152

第十章 企业的IT 部门、HR 部门、新媒体部门如何盈利 // 155

75 如何培养店长和店员 // 155

76 如何搭建初创班底 // 157

77 在企业高速发展阶段，如何确保人才梯队跟得上 // 159

78 名创优品的 IT 部门如何盈利 // 160

79 名创优品的HR 部门怎么盈利 // 161

80 名创优品的公众号怎么盈利 // 162

81 名创优品借鉴的“奋达模式”是什么 // 164

第十一章 研究失败，是一件有意义的事情 // 167

82 名创优品前10 家店是怎么失败的 // 168

83 名创优品在不同发展阶段，关店率如何 // 169

84 为什么名创优品全球化战略的首站选择香港 // 171

85 如何从名创优品的失败教训中反思自己的企业 // 172

第三篇 新零售的未来

第十二章 所有的传统产业都值得用新零售思维重新做一遍 // 177

86 一个初创品牌，如何起步做新零售 // 177

87 如何判断一个项目是不是新零售 // 180

88 现在的新零售领域，还有哪些创业机会 // 183

第十三章 新零售如何落地低频耐耗品、服装、餐饮、化妆品行业 // 186

89 如何在低频耐耗品行业做新零售 // 186

90 如何在服装行业做新零售 // 189

91 餐饮行业谁家的新零售做得特别好 // 191

92 如何在化妆品行业做新零售 // 193

第十四章 谁将赢得新零售的终极之战 // 197

93 新零售时代的营销应该怎么做 // 197
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96 BAT 等互联网巨头，谁在新零售领域的布局更高明 // 201

97 谁将赢得新零售的终极之战 // 204

98 区块链技术在新零售领域可能会有哪些应用 // 205

99 新零售的三大特质是什么 // 207

100 用户提问：名创优品有哪些亮点可供传统企业马上

落地复制 // 208

101 由你书写 // 214


暂无相关文章




          


    
    
    
  相关推荐
	
                  
                    

                    
                      金融投资系列典藏版下epub免费下载-华章经典·金融投资系列典藏版下套装共13册电子版

                      

                    

                  
                
	
                  
                    

                    
                      货币的非国家化下载-货币的非国家化pdf高清版

                      

                    

                  
                
	
                  
                    

                    
                      我们需要多少钱pdf电子书完整下载-我们需要多少钱pdf在线阅读高清免费版

                      

                    

                  
                
	
                  
                    

                    
                      商业入门经典:认识系列在线阅读-商业入门经典:认识系列(套装共4册)PDF电子书免费下载

                      

                    

                  
                
	
                  
                    

                    
                      认识商业第十二版豆瓣在线免费阅读-认识商业原书第12版PDF电子书下载完整版

                      

                    

                  
                


        
      评分及评论

      
        
                      
              无用户评分

            

          
          
            
              
              
            
            
              
              
            
            
              
              
            
            
              
              
            
            
              
              
            

                          来评个分数吧

                      

        

        
          	
                5 分

                
                  
                

                0

              
	
                4 分

                
                  
                

                0

              
	
                3 分

                
                  
                

                0

              
	
                2 分

                
                  
                

                0

              
	
                1 分

                
                  
                

                0

              


        

      

    


    
    
      
        
        
    热门排行
	
            
              

              
                  副业赚钱pdf下载-副业赚钱书pdf完整免费版

                  作者: 

                  

              

            
          
	
            
              

              
                  美联储pdf在线全文阅读-格雷德《美联储》pdf高清完整版

                  作者: 

                  

              

            
          
	
            
              

              
                  《原则》瑞·达利欧 文字版 PDF电子书 下载

                  作者: 

                  

              

            
          
	
            
              

              
                  炒股的智慧电子书下载-炒股的智慧pdf下载

                  作者: 

                  

              

            
          
	
            
              

              
                  定位pdf下载高清完整版

                  作者: 

                  

              

            
          


        
              

    

  









  
  
    
      
              
          © 2024 pdfzyk        

                    湘ICP备20013579号
                


    
      
      
        	计算机类
	学习教育
	励志职场
	心理学科
	经济管理
	医学养生
	历史文化
	文学小说
	生活百科
	社会科学

      
      











  
    

          
        
                  
      
        
      
    
  



