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南开大学超人气逻辑思维训练课，教育部人文社科学重点研究基地重大项目，突破传统思维禁锢，转变思维模式，快速提升逻辑思考能力，在体味如何认识、破斥诡辩的方法论意义的同时，也要追寻逻辑之“法的意识”下的人文价值。
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内容简介

诡辩是现实生活中人人都会碰到的事情，如何认识诡辩手法、掌握破斥诡辩的方法，是现代人实现有效沟通的技能。

《逻辑思维与诡辩》在强调逻辑本身的逻辑标准的同时，也力求探询逻辑的伦理标准。即正常有效的人际沟通如何在必须符合逻辑思维规则和规律的同时，也必须要符合沟通交际的伦理规范；

在体味如何认识、破斥诡辩的方法论意义的同时，也要追寻逻辑之“法的意识”下的人文价值。

作者简介

张晓芒，1955年生。1970年参加工作，1993年获哲学博士学位，现供职于南开大学哲学院。研究领域为逻辑学、逻辑史、逻辑与法学。中国逻辑学会中国逻辑史专业委员会会长，

中国逻辑学会形式逻辑专业委员会副会长。出版著作有：《中国文化常识》《先秦辩学法则史论》《点燃创造的太阳》《从传统走向现代》《中国古代论辩艺术》《创新思维训练》

《逻辑思维训练》《惠施、公孙龙与三晋名家》《普通逻辑教程》《批判性思维》《实用辩说丛书》《实用打官司丛书》《人类文明系列》等。
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书籍短评

这本书在强调逻辑本身的逻辑标准的同时，也力求探询逻辑的伦理标准。即正常有效的人际沟通如何在必须符合逻辑思维规则和规律的同时，也必须要符合沟通交际的伦理规范；在体味如何认识、破斥诡辩的方法论意义的同时，也要追寻逻辑之“法的意识”下的人文价值。

01、诡辩的套路

什么叫诡辩？简单说，就是那些让你感觉明显不太对劲，但又说不出哪里不对劲的假道理。

比如，有个悖论说的是，你永远也不可能走过一座桥。因为当你走过这座桥时，一定会先经过这座桥的一半。当你走完一半，剩下的一半又可以再分成两段。这么不断的分下去，等待你的是无穷个一半。你不可能在有限的时间，走过无限的一半。

再比如，你永远堆不出一堆谷子。因为一粒谷子不是一堆，再加上一粒也不是一堆。所以，你永远堆不出一堆谷子。

这些论断都是错的。因为我们有经验，有事实。我们参与过追逐，走过桥，堆过东西。但是，单从逻辑上看，我们说不清楚问题出在哪。因此，作者说我们需要在逻辑层面拆穿诡辩？

作者给出的核心方法是，建立思考的规则。作者认为，所有的诡辩，都是违背了思考的规则。只要抓住规则，诡辩就会被马上识破。也就是说，对于一件事我们该不该这么思考。

就像玩游戏，玩游戏的时候我们都会提前说好规则，同样的道理，思考也是有规则的。而诡辩的问题，就在于违背了这套规则。所以，只要掌握这些规则，再遇到诡辩，我们就可以直接指出，你思考的方式有问题。我们来看一下书中的几个核心心法。

识破诡辩的核心心法：

1、同一律

在同一个思维过程中，每一思想都必须与自身保持一致。它要求必须保持思维的确定性，亦即每一个概念或判断必须保持自身的统一。否则将犯混淆概念或偷换概念、转移论题或偷换论题的错误。

2、矛盾律

同一思维过程中，互相否定的思想不可能都是真的，其中必有一个是假的。它从反面要求思想必须首尾一贯，不能对相互否定的思想同时加以肯定，否则将犯自相矛盾的错误。

3、排中律

在同一思维过程中，两个互相矛盾的思想，不可能都是假的，其中必有一个是真的。它进一步要求不允许对相互否定的思想同时加以否定，否则将犯模棱两可的错误。

4、充足理由律

在论断过程中，任何一个论断被确定为真的，必须具有充足理由。它要求在一个论证中，理由必须真实，理由与推断之间要有必然的联系，否则将犯虚假理由或推不出原因的错误。了解了核心心法，接下来我们就具体说说这些诡辩的套路，里面有哪些漏洞。

诡辩的常见套路：

1、偷换概念

所谓偷换概念，是指在同一思维过程中，故意用一个概念代替另一不同的概念，从而制造概念混乱。它是违反同一律要求的一种逻辑错误。这种逻辑错误之所以是诡辩，就在于它是“故意”的。

比如，甲：“你们通宵达旦、吵吵嚷嚷地打麻将，影响别人休息。”乙：“影响别人，又不影响你。”在这个诡辩中，“影响别人”这一概念包括了甲本人在内，而乙所说的“影响别人”这一概念把甲排除在外。因此，乙在这里偷换了概念，违反了同一律的逻辑要求。

这个例子看起来很简单，对吧！但如果这个偷换概念的手段玩的高明，我们可能就辨别不出来了。概念，其实包含两重定义。第一重定义，指的是内涵。也就是，这个东西到底是什么。第二重定义，指的是范围。也就是，有哪些东西符合这个定义。

比如，人类，这个定义的内涵，指的是人类这个物种。它的范围，包括从几百万年前一直到今天，出现过的所有人类，还有未来将要出现的人类。

而诡辩常用的套路，就是偷换其中一重定义。要么偷换内涵。要么偷换范围。

比如，有个人到一家新开张的布店里要买两匹布，挑好之后问多少钱。店主说：“开张大喜，今天只收半价。”于是这个人还给店主一匹布，拿起另外一匹布便走。

店主急忙说：“先生还没付钱呢。”这个人却说：“不是已经给你了吗？”店主莫名其妙地说：“没有啊。”此人大怒：“真是个奸商，我买你两匹布，你说只收半价。我已经把一匹布折合一半的价钱给你了，你怎么还要钱？”

在“两匹布的半价等于一匹布”的诡辩中，“两匹布的半价等于一匹布”似乎很“有理”。其实，这是诡辩者故意用模糊的概念混淆了视听。这个问题的根本，就在于客人在整个论证过程中，偷换了布匹这个概念的内涵。

在这个论证中，其实存在两个概念。一个是布匹，也就是布料本身。还有一个是布价，也就是这块布料的价格。这是两个完全不同的概念。老板向客人要的，是布价，是钱。而客人偷换了内涵，把布料等同成了布价。假如把这层意思点出来，这道题其实非常简单。

这时不妨换算一下：假定两匹布值20块钱，一匹布值10块钱。如果是半价，那么两匹布就只值10块钱，一匹布也只值5块钱。而5块钱是不能抵消两匹布的半价10块钱的。

亦即，如果这个诡辩者的论证成立，岂不是要闹半价卖出全价退货的笑话了？换句话说，你要跟我谈布匹，咱们就谈布匹。谈布价，就只谈布价。一码归一码，不能混着来。

还有一种是偷换概念的范围。也就是，肆意扩大或者缩小一个概念。

比如，古希腊诡辩家欧布里德的“你头上有角”的诡辩：你没有失去的东西，就还在你那里；你没有失去角，所以，你就是有角的人。

在这个诡辩中，“你没有失去的东西”虽然在字面上相同，但其所表达的实质含义却不同，它既可以指“原来有这种东西”，又可以指“原来没有的东西”。原来没有的东西无所谓“失去”。

但欧布里德正是利用了这种字面上的相同，花言巧语地故意混同了这些有某些联系或有某些表面相似之处的不同概念，从而陷对方于窘迫之中。

2、“推不出”诡辩

比如牵强附会。“牵强附会”是指，把不相干的事物强联系到一块。在诡辩手法上，它是一种“论据与论题不相干”的“推不出”。

所谓“论据与论题不相干”是指，在一个论证中，理由尽管是真实的，但与结论之间没有必然联系。也就是你给出的论据，不支持你的结论。

不支持，不是你的论据不充分，而是你论证的方式不成立。即使把你的推论单独拆开看，每一句都正确。但这个推论作为一个整体，这个过程它不成立。

比如，你不喜欢饮料，你也不喜欢喝茶，所以你喜欢喝咖啡。这三句话拆开，全对。连在一起，我们就会觉得这个论证过程不成立。

这种诡辩的麻烦之处就在于，每句话单独拆开看，你都说不出哪有错。但连在一起，就是明显不对劲。我们要寻找的，就是这个不对劲的原因。

我们可以看出，这个推论试图用两个否定的前提，推出一个肯定的结果。也就是，因为不是A，也不是B，所以一定是C。两个否定的前提叠加，是不能得出任何肯定的结果的。

所有的论证都是由论题、论据和论证方式三部分组成的。论题是论证中它的真实性或虚假性需要确定的判断；论据是用来确定论题的真实性或虚假性的已知为真的判断，它是一个论证的根据；论证方式是论题与论据之间的联系方式。

一个完整的论证，不仅要有论题和论据，而且论题和论据之间还必须要有逻辑联系，这样才能以真实的论据确定论题的真或假。

而这些正是充足理由律的基本内容和逻辑要求：在论证过程中，任何一个诊断被确定为真的，必须要具有充足理由；理由必须真实，理由与推断之间要有必然的联系。违反充足理由律的这两条要求，就要犯“虚假理由”的错误和“推不出”的错误。

这是因为，在一个论证过程中，论据与论题之间没有必然联系，论据不是论题成立的充足理由，自然也就不能从论据推出或证明论题了。又由于任何一个论证，都是推理形式的综合运用，因此，所谓论题和论据之间的逻辑联系，就是指论证必须符合各种推理形式的逻辑规则。

3、“连不上”诡辩

也就是，把原本应该一个一个解决的问题连在一起，让人找不到真正的解法。

比如，古希腊著名的哲学家普罗泰戈拉，招收尤拉苏斯学做律师，事先讲定的条件是：尤拉苏斯先交一半学费，剩下的一半在尤拉苏斯首次为人办诉讼取胜时交清。但尤拉苏斯学成后很长时间内不给人办诉讼，因此，剩下的一半学费无从谈起。

普罗泰戈拉急了，便将尤拉苏斯告上法庭。他的如意算盘是：如果我打赢了官司，那么按照法庭的判决，尤拉苏斯必须付给我另一半学费。如果我打输了官司，那么按照原来的契约，尤拉苏斯也必须付给我另一半学费。或者我打赢这场官司，或者我打输这场官司。总之，给钱！

殊不料，学习优秀的尤拉苏斯也不甘示弱，他也打了一个如意算盘：如果我打输了官司，那么按照原来的契约，我不必付给他另一半学费。如果我打赢了官司，那么按照法庭的判决，我也不必付给他另一半学费。或者我打输这场官司，或者我打赢这场官司。总之，没门！

这场官司分成两段，一段是判决前，一段是判决后。在判决的这个节点，你不用想判决之后会发生什么，只想判决前就行了。根据此前师徒二人的约定，学生没打赢官司前，不用付学费。

所以，法庭应该判普罗泰戈拉输。到这个节点，其实普罗泰戈拉并没有损失什么。他可以马上提起二次上诉，这时，法庭已经没有别的选择。因为学生已经赢了第一场官司。按照约定，他必须给钱。

02、如何破斥诡辩

破斥诡辩是逻辑学与辩证法思维科学的天然使命，它在保证人们正常的人际沟通中，起着“明是非之分，审治乱之纪，明同异己处，名实之理，处利害，决嫌疑”的重要作用。诡辩是思维的陷阱，只有填平这个陷阱，人们相互之间的人际沟通才会正常有效地进行。

1、逆驳法

也就是，跟对方正面开杠。直接举出事实，证明对方是错的。

列宁曾经说过：“如果从事实的全部总和，从历史的联系去掌握事实，那么，事实不仅是‘胜于雄辩的东西’，而且是证据确凿的东西。” 因此，“用事实说话”就是直接指出诡辩者的论题或论据不符合事实，是个假判断。它是直接反驳论题或论据的一种方法。

比如，阿基里斯追乌龟。这个问题一直困扰着我们，直到数学家发现了无穷小。我们才知道是怎么回事。我们一直以为，乌龟跑过的无数段路程加在一起，应该是无穷大。

但事实是，数学里还存在一种叫无穷小的东西，就像1/2加上1/4再加上1/8，这么无穷无尽的延伸下去，总和永远也不会超过1。

这就意味着，假设阿基里斯和乌龟一起走过的路程是1，那么在这个范围内，乌龟走过的距离，即使可以细分成无数段，这无数段加起来，也不会超过1。在特定时间里，乌龟走过的路是有限的。阿基里斯当然能追上它。作者说要保持就事论事的精神，在很多情况下，我们往往容易忽略事实。

有一个故事，说的是数学家罗素曾经问过一个问题：“1+1等于几？”答案很简单肯定是等于2啊。但是，听的人总会忍不住去想，既然是罗素提出的问题，答案一定有无限奥秘，我们自然也不能用常人的思维方式来考虑。

于是大家开始想，在什么情况下，1+1等于虚无；在什么情况下，1+1等于1；在什么情况下，1+1等于无限；在什么情况下，1+1等于永恒等等。反正，我们不能“愚蠢”地想到1+1会等于2。

1+1等于2，这应该是千古不变的真理。可为什么我们在这些真理面前，却要绕来绕去想那些不着边际的答案呢？实在是因为我们在“崇拜权威”的心态支配下，忘记了真理是人们的认识、意识对客观事物及其规律性的正确反映，是人们的认识、意识中包含的与客观事物及其规律性相一致的内容。

这种唯权威是从的心态，使我们清醒的头脑再度糊涂起来。作者提醒我们，在真理面前，没什么可犹豫的。无论何时何地，对象是谁，你都要恪守最根本的事实。这才是真正的逻辑精神，也是一切逻辑思考的前提。

2、顺驳法

也就是，不正面驳斥对方的想法，而是顺着对方的想法，继续往下推演，直到对方无法接受为止。它的基本模式是，假如对方提出了观点A，你不要直接驳斥，而是要论证，假如观点A成立，那么观点B也一定成立。这个观点B，一定要让对方无法接受。对方无法接受，自然就会修正自己的观点A。

比如，有个美国人买了一盒极为稀少并且很昂贵的雪茄，还为这盒雪茄投保了火险。结果他在一个月内就把这盒雪茄抽完了，保险费一分也没有交，却提出要保险公司赔偿的要求。在申诉中，这个人说雪茄是在“一连串的小火”中受损的。

保险公司当然不愿意赔偿，理由是：这个人是以正常的方式抽完雪茄的。结果这个人将保险公司告到法庭。法官在判决中表示，他同意保险公司的说法，认为这场诉讼非常荒谬，但是原告手上确实有保险公司同意承保的保单，证明保险公司保证赔偿任何火险，并且保单中并没有限定性地指出什么样的“火”不在保险范围内。

因此，保险公司必须赔偿。于是，保险公司决定接受这项判决，赔偿了原告1.5万美元，当这个人将支票兑现之后，保险公司马上报警将这个人逮捕，罪名是涉嫌24起“纵火案”。有他之前的申诉和证词，这个人立即以“蓄意烧毁已经投保之财产”的罪名被定罪，要入狱服刑24个月，并罚美金2.4万元。

这就是运用了顺驳法。顺驳法，就是顺着对方的观点推演。既然对方认为，用打火机点烟，属于小型火灾。那么按照这个逻辑，对方点烟的做法实际上就是在故意纵火，制造小型火灾，烧毁已经投保东西，这属于骗保行为。保险公司马上发起上诉，之前赔出去的钱，又全都要回来了。

最后的话：

作者说，在现实的人际沟通中，为了对付诡辩及谬误，我们不但要有清醒的头脑，而且还要有健康的心态。只要对方故意违反逻辑，那就是诡辩，那就要义不容辞地驳斥他。
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