
  
    
      

      
	
		所有分类
			
	
			首页
	亲子早教
	体育书籍
	励志职场
	医学养生
	历史文化
	学习教育
	建筑
	心理学科
	文学小说
	景观设计
	生活百科
	社会科学
	经济管理
	能源书籍
	计算机类
	代找电子书
	链接失效反馈

	




  
  
  



        
      
      
                  登录
          注册              

    

  

  
 > 资源>经济管理



  
    
      
              

    

    
      我用博客赚了6000万电子版免费下载-我用博客赚了6000万pdf免费在线阅读

      	
          暂无评分        
	
                    231
        
	
                    0
        



      
              


      
        
                  


        
			微海报分享
      

    

  

  
    
      
      
      编辑点评：

亚马逊网络书店畅销书第1名，荣登《细约时报》、《华尔街日报》、台湾诚品畅销榜图书，我用博客赚了6000万pdf是一本掏心掏肺的个人品牌经营自白书，他的视频博客彻底改变了一个行业，有兴趣的朋友可以免费阅读。



我用博客赚了6000万pdf图片预览

















内容简介

他的激情是谈论葡萄酒，他的口头语是"拼命"，他的梦想是买下纽约喷气机队曾经。他是成功但名不见经传的葡萄酒零售商；现存，他是世界上最大的葡萄酒迷生产者。然后，有一天：他打开摄像机镜头，拍下第一集葡萄酒视频博客，从此他的人生被彻底改变，他开设葡萄酒网站，开播葡萄酒视频博客，在微博上活跃地和粉丝互动他的葡萄酒网站不卖酒，却存5年内将400万荚元的家族葡萄酒业务做大到6000万美元。他的粉丝群达到90万，却坚持回复每一封粉丝来信他是在建立个人品牌，核心是保持真实。他在改变传统商业。他说：博客、播客、微博、facebook twitter，一切有关互联网的东西只是工具，只有使用它的人强大了，它们才会变得强大。

目录大全

读者书评

推荐序

致谢

第一章激情能成就一切

第二章你有成功的DNA

第三章打造个人品牌

第四章这是一个全新的世界

第五章创造精彩内容

第六章挑选你的平台

第七章真是呈现

第八章创建社区：挖掘你的互联网之渠

第九章有史以来最棒的营销策略

第十章让世界倾听

第十一章开始赚钱

第十二章不断应变

第十三章留下精神财富，比金钱更重要

结论：时不待人，启示永恒

附录一：需要我再次提醒吗？建立个人品牌的步骤

附录二：我不会独享的五种商业思想——它们属于你

附录三：《纽约时报》书评

附录四：《商业周刊》书评

附录五：《广告周刊》书评”

关于作者

他的故事被《纽约时报》、《华尔街日报》争相报道。加里被美国广播公司(ABc)称之为“社会化媒体侍酒师”，美国知名网络杂志《slate》杂志称之为“Youtube时代的美酒专家”，《夜晚连线》则名为“反斗智多星酒迷”。

美国著名出版商哈珀·柯林斯一口气与他签下八本的图书合同。德国、日本、韩国、中国台湾等国家和地区的主流商业类出版社迅速购下本书版权出版。

我用博客赚了6000万读后感

我偶然在图书馆见到这本书，刚刚好我在写我的博客， 另一个是我多年前读过的名博是如何练成的。这本书可以讲作者是怎样用心经营一个红酒的博客，令到人家可以信任他，从而信任他卖的酒，我做网站也是一样的道理，值得学习。

[2017-03-20]

建立个人品牌的步骤

找到你的激情所在

确保你可以想出至少50个绝妙的主题博客，以保证博客的吸引力

回答以下问题：-确定这就是我的激情所在吗？-对此，我可以比其他人谈得更好吗？

为你的个人品牌命名。不一定直白，但应该清楚地知道它是什么

购买用户名-.com或.tv，如果可以的话在Goddady.com（国际域名注册）购买

选择你的媒体：视频、音频、书面文字

开通一个Wordpress（PHP语言开发博客平台）或Tumblr（轻博客）的账号

请一个设计师

在博客醒目的位置提供Facebook Connect链接、立即行动建、分享功能，以及一个邀请人们和你交易的按钮

创建一个Facebook粉丝页面

与Ping.fm或TubeMogul签约，选择你想要传播内容的平台。Twitter和Facebook非常必要；其他平台可以根据你自己的需要和偏好选择

上传你的内容

通过在他人的博客上流言，在论坛里发言，以及恢复人们对你的评论的恢复来创建社区

使用Twitter搜索（或Search.Twitter ）尽力找出谈论你的话题的人们，和他们沟通

使用Blogsearch.Google.com来寻找和你主题相关的更多博客

尽量多加入与你博客主题相关的Facebook粉丝网页和小组

一遍又一遍地重复第12~16步

再做一次

再做一次

当你感觉你的个人品牌获得了足够多的关注和吸引力之后，开始主动和广告主联系，开始赚钱

享受这一过程

e.g.五种商业思想

互联网上的电视购物公司

茶博客

网上体育运动脱口秀

网上书评

建立一个一次性网站来吸引人们对品牌的兴趣

三条规则：关爱家庭、拼命工作和燃烧激情·社会化媒体=生意·没有成本的东西利润高的惊人·稀缺孕育欲望·讲故事是商业中最北低谷的技能·制作一个网页消耗大量精力，博客简易操作·平台就是一切·真实做你自己，不要管隐私设置·给自己投资前，你必须为你的远期未来投资·如果你看到了——一个平台、一个趋势、一个社会形势——任何能让你一炮走红的事物，你应嘎爱无条件的顺应它。不要害怕去趟这趟浑水。
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